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BIENVENIDA:
O
’ Hay miles de startups con ideas increibles.
~ por que Ias Pero no todas logran ser recordadas.
‘ No todas logran conectar.
h O o Y mucho menos... cerrar.
Istorias
Lo que diferencia a las que crecen no siempre es
7 la tecnologia, ni la inversidn, ni el modelo.
S' ven den ? Es |la historia que saben contar.

Y ahi es donde entra Vissua.
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Vissua es una agencia de conexién que impulsa
el crecimiento de startups y empresas a través de
la comunicacidn estratégica, la creatividad y la
inteligencia artificial.

Nacimos de una mezcla poco comun: ingenieria,
fotografia, estrategia y tecnologia.

Hoy, acompanamos a emprendedores, equipos
de innovacién y grandes marcas a resolver retos
reales... contandolos bien.

Creamos historias que inspiran, ensenan, venden
y se quedan en la mente.

Y si, también hemos comprobado que muchas
veces, una buena historia vale mas que una
buena idea.




¢ QUE ,
ENCONTRARAS
EN ESTE EBOOK?

Esta NO es una guia teorica.
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Es un manual practico, visual y directo para ayudarte a:

Conectar con inversionistas, clientes y aliados desde la
emocion.

Contar tu historia de forma clara, humana y poderosa.
Construir un pitch con alma, sin caer en clichés.

Usar inteligencia artificial para encontrar, puliry
multiplicar tu narrativa.

Y sobre todo, hacer que te recuerden.

En las proximas paginas te damos herramientas,
ejemplos y claves para que tu historia sea tu ventaja
competitiva.

Este no es un libro para leer.
Es un libro para aplicar.



CAPITUL @
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Muchos emprendedores creen que lo importante es el
producto, la tecnologia o el modelo de negocio.

Y si, eso importa. Pero si nadie entiende lo que haces,
O No conectan con tu propdsito...

no pasa nada.

ISTORIA
PORTA MAS
DE LO QUE
CREES

La gente no invierte en ideas,
Invierte en historias que entienden.
Que les importan,

Que los mueven.)




©vissun

STORYTELLING?

Storytelling no es solo “contar cuentos”.
Es la capacidad de organizar la informacién de forma que conecte emocionalmente con quien te escucha.

Una historia bien contada hace tres cosas clave:

¢ Captura la atencion: porque la gente escucha historias, no discursos técnicos.
» Crea empatia: porque muestra el problema desde lo humano, no desde lo funcional.

Activa la accion: porque la emocidon mueve mas que la logica.

Porque tu no estds compitiendo solo con productos.
Estas compitiendo por memoria y conexion.
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& Y la verdad es simple: si no logras que te
® Po R QU E entiendan, no vas a crecer.
6 Una buena historia puede abrirte puertas,
conseguir aliados y convencer a un inversionista en
ES CI A VE un minuto.
ARTUP?

tu historia es tu primer filtro.
Es lo que hace que alguien diga:
"Esto me interesa. Quiero saber mas.”

En los proximos capitulos te mostramos cémo
construirla paso a paso.
Pero antes, una idea clave:

No necesitas inventar una gran historia.
Necesitas descubrirla en lo que ya estas haciendo.

VAMOS A CREARLO.
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:COM® CONSTRUIR
'UN PITCH CON ALMA?

Un pitch no es una lista de caracteristicas.
Es una invitacion a creer en ti, en tu equipo y en el futuro que estan creando.

Y para eso, necesitas [ @ conectar emocionalmente.
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Cuando un pitch arranca con “Somos una
plataforma innovadora que...” ya se

E L E R Ro R perdid la mitad de la sala.
MAS CO M 0 N ;. Por qué? Porque todos dicen lo mismo.
o
® La diferencia esta en como cuentas lo
que haces.
SONAR COMO TODOS
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Una buena historia (y un buen pitch) tiene siempre estos
elementos:

v El problema
; Qué estd mal en el mundo hoy? ; A quién afecta?
Haz que |la audiencia lo sienta, no solo lo entienda.

2 El héroe (tu usuario, no tu)

LA ESTRU CTU RA ;Quién vive ese problema? ; Como se ve afectado?
No hables de tu solucion todavia. Habla del dolor real.

D E U N I I I CH La transformacion
Aqui entra tu startup: ;como cambian las cosas con lo que
CON ALMA

No se trata solo de lo que hace tu producto, sino de lo
que transforma.

» La vision
; Qué futuro estas construyendo? ;Por qué vale la pena su-
marse a tu mision?
Dale a quien escucha una razén para creer.
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UN PITCH CON ALMA NO VENDE

ONQUISTA

Cuando una historia
esta bien contada: El inversionista deja El cliente se El aliado quiere
de mirar el reloj. ve reflejado. saber mas.

No porque le diste todos los datos...
Sino porgue lograste que le importara.

En el préximo capitulo, te mostramos cémo traducir lo técnico
en emocion sin perder la claridad.

Spoiler: si se puede.
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DEL DATO AL DRAMA:
COMO EMOCIONAR
(SIN DEJAR DE SER TECNICO)

Muchos fundadores se sienten coémodos hablando de datos,
procesos, APls, algoritmos o métricas.

Pero eso no siempre conecta.

Lo que emociona no es la arquitectura del sistema...
es lo que transforma.
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:POR QUE LO TECNICO

NO SIEMPRE FUNCIONA?

Porque la mayoria de las personas no compran con légica.
Compran con emocion y justifican con datos.

Y si tu pitch es 100% técnico, corres el riesgo de sonar inteligente...pero desconectado.
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‘cOMOTRADUCIR M TECNICO
Lo TECN ICO "Usamos |A para segmentar clientes”
EN EMOCIONAL

"Creamos un motor de analisis predictivo”

EMOCIONAL

No se trata de dejar los datos afuera. "Reducimos el estrés de miles de personas que
Se trata de darles contexto humano. esperaban horas su pedido”

“Ayudamos a marcas a entender mejor a las
Aqui tienes un pequeno marco de traduccion: personas, no solo a los nUmeros”

“Logramos que las empresas tomen decisiones
antes de que haya un problema”
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En vez de decir “automatizamos reportes
financieros”, di:

“Maria, la CFO de una pyme, pasaba 12 horas a

CU ENTA U NA la semana haciendo reportes.
M I N I H ISTORIA Hoy, con nuestra solucidn, solo necesita 10

minutos. El resto del tiempo lo usa para crecer
su negocio.”

¥ Eso es dato con alma.



LA CLAVE NO ES SIMPLIFICAR

—
—

SEE( _

No estds hablando con ingenieros todo el tiempo.

\

N

Estas hablando con humanos.

Y los humanos se mueven por historias que entiendeny

recuerdan.

Lo técnico impresiona.
Lo emocional vende.

En el préximo capitulo, te mostramos cémo usar inteligencia

A

artificial para crear historias mas potentes en menos tiempo.
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®©  UI» TUPITCH,
POTENCIADO POR IA

Contar una buena historia ya no depende solo de inspiracidn.

Hoy, la inteligencia artificial te puede ayudar a pensar mejor,

mas rapido... y con mas impacto.

Pero ojo: la |A no reemplaza tu historia.
Te ayuda a descubirirla, ordenarla y contarla mejor.



© vissun

; Como usamos IA en Vissua
para construir historias poderosas?

En Vissua, usamos |A como copiloto creativo. Nos ayuda a:

Generar analogias,
ejemplosy

Identificar
patrones

Traducir lo

técnico en
comparaciones

que conectan.

narrativos que
funcionan

lenguaje claro
y emocional.

La IA no hace el trabajo por ti.@o potencia)
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HERRAMIENTAS

QUE PUEDES USAR TU TAMBIEN

Aqui van algunas que funcionan muy bien para emprendedores:

“ ChatGPT - Gemini ~ e Gamma.app ®
Para estructurar tu pitch, ensayar respuestas
a inversores o resumir ideas complejas en Para crear presentaciones visuales con
frases SimpleS. Storytelllng en minutos.

|deal para organizar la narrativa de tu
negocio como si fuera un guion.
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PARA VISUALES E IMAGENES
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EJERCICI’ PRACTIC® -

®» Convierte esta frase técnica en una historia con IA:

“Nuestro SaaS gestiona procesos de abastecimiento
y compras de forma automatizada.”

Pidele a tu |IA que la transforme en esto:
"Antes, los equipos de compras pasaban dias coordinando

pedidos. Hoy, con nuestra plataforma, todo fluye en
segundos y sin errores. Compran mejor, mas rapido y sin
dolores de cabeza.”

;Ves la diterencia?

La |IA te ayuda a pulir el mensaje sin perder (lo esencial.
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La tecnologia es poderosa, pero la
U SA I_A IA P E R O autenticidad sigue siendo tu ventaja.
[ No dejes que tu historia suene como la de
MANTENTUVOZ

Deja que la IA te ayude a contarla con més
fuerza, no con mas palabras.

En el préoximo capitulo veras ejemplos reales:
Antes y después de aplicar storytelling y IA en el pitch.

¢Listo para inspirarte?
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Casos rapidos:

STORYTELLING

'QUE ENAMORA |

A veces, |la diferencia entre un pitch que aburre y uno que enamora no esta en el producto...
Estd en cémo lo cuentas.

Las startups que logran conectar no son siempre las que tienen la mejor tecnologia.
Son las que saben contar una historia que hace que la gente entienda, sienta y quiera ser
parte.

Aqui te dejamos ejemplos reales de cémo transtormar un pitch plano en uno que conecta:
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Pitch técnico:

“Somos una plataforma digital que centraliza
y gestiona historiales médicos con acceso
multiusuario en tiempo real.”

EJEMPLO 1:

Pitch con storytelling:
“Tu mama va a consulta y el médico no sabe
nada de su historial.

PLATAFORMA
DE SALUD

Con nuestra app, cualquier doctor puede ver
su historia médica al instante y tomar me-
jores decisiones.

Porque detras de cada dato, hay una vida.”



© vissun

Pitch técnico:

“Ofrecemos un sistema de gestion de inven-
tario y pedidos para restaurantes basado en
la nube.”

Pitch con storytelling:
SO FTWARE "El chef no tiene tiempo para contar tomates.
PARA Nuestro sistema le avisa cuando se esta
acabando el inventario y hace los pedidos
RESTAURANTES o

Asi el restaurante funciona mejor... y el chef
vuelve a lo suyo: cocinar.”
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Pitch técnico:
“Optimizamos rutas de entrega con algoritmos
de georreferenciacion y analisis predictivo.”

EJEMPLO 3: r

“Juan maneja ocho horas al dia repartiendo
STARTUP DE oroductos
vy
LOG ISTI CA Gracias a nuestra plataforma, ahora entrega
mas en menos tiempo, sin perderse y sin

@  stés.

Juan llega mas temprano a casa. Y los clien-
tes reciben todo a tiempo.”
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Pitch técnico:

“Somos una plataforma de servicios financieros
digitales que permite abrir cuentas, acceder a
microcréditos y realizar pagos desde el celular.”

EJEMPLO 4:
" "

Pitch con storytelling:
“Ana tiene una tienda en un pueblo donde no

FI NTECH PARA hay bancos.

y 4

I N CLUS I o N Antes guardaba su plata en una caja y pedia

prestado con intereses altisimos.

- Hoy, desde su celular, abre una cuenta, recibe
pagos y accede a créditos justos.

Eso no es solo tecnologia.
Es libertad financiera.”
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Pitch técnico:

“Ofrecemos una solucion integral para la
gestion de tareas, flujos de trabajo y comuni-
cacion interna entre equipos.”

Pitch con storytelling:

"El equipo de ventas usaba cinco apps dis-
P LATAFO R MA D E tintas para coordinar tareas, enviar archivos y

comunicarse.

PRODUCTIVIDAD o et pletaforma. tod e en un
PARA EMPRESAS - e

Menos caos, mas resultados.
Y lo mejor: nadie volvié a preguntar ‘;donde
estaba ese archivo?’”
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: QUE TIENEN(EN COMUN |
EST®S EJEMPLOS?

Muestran una transformacion real

/| Hablan de personas, no solo de funcionalidades

/| Usan imagenes mentales faciles de recordar

Conectan desde la emociodn, sin perder claridad
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Ahora escribe tu pitch con esa
transformacion al centro.

ACTIVIDAD FINAL: Olvida el ‘qué haces’,

Cuenta el “para quién lo haces" y el “por

(REESCRIBETUPITCH) &

Recordar una marca toma segundos.
Piensa en cdmo estds contando hoy tu startup. Conectar con una historia... cambia

Toma una hoja (o abre tu bloc de notas) y responde: decisiones.

Y tu ya tienes lo mas importante: una
® ;A quién le estas resolviendo un problema? historia que vale la pena contar.

» ;COmo se siente esa persona antes de usar tu solucién?
En el siguiente capitulo, te mostramos

cémo Vissua puede ayudarte a convertir
» ¢Qué pasaria si no existieras? esa historia en tu mayor ventaja.

e ;Como cambia su vida después?

¢{VAMOS A CONSTRUIRLO JUNTOS?
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:Y AHORA QUE?

TRABAJA TU HISTORIA
C " N VISSUA

Ya lo sabes: no basta con tener una buena idea.
Necesitas una historia que la saque del anonimato, que conecte, que inspire, que mueva.

Este ebook te dio claves, ejemplos y herramientas.
Pero el verdadero cambio empieza cuando decides tomarte en serio tu narrativa.

Cuando entiendes que no estas vendiendo solo un producto, sino una vision.
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AQUI ES DONDE
ENTRAMOS NOSOTROS.

En Vissua ayudamos a startups como la tuya a transformar su comunicacion.
A construir pitches que convencen.

Historias que se quedan en la mente.

Y estrategias que llevan tu mensaje al siguiente nivel.

No somos una agencia mas.
Somos tu socio en este viaje.

Unimos creatividad, inteligencia artificial, diseho visual y estrategia para
convertir tus ideas en una historia clara, emocional y poderosa.
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: QUE PODEMOS
HACER JUNT®S?

e Construir contigo el pitch perfecto para
inversionistas o clientes.

= Crear una narrativa de marca que se sienta Unica,
humana y memorable.
Disenar presentaciones, videos y herramientas que
conecten en segundos.

e Usar IA como potenciador creativo para que
avances mas rapido y con impacto.

» Acompanarte en el crecimiento de tu
comunicacion, paso a paso.
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: POR QUE ESPERAR

ATENER TODO LISTO...

SI HOY PUEDES TENER UNA HISTORIA QUE ABRA PUERTAS?

Este es el momento. P ® Contemos tu historia juntos.
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D VISSUN

Tu historia es tu ventaja.
Y en Vissua estamos listos para ayudarte a usarla bien.

Escribenos ® Info@vissua.co/ www.vissua.co



